1.Предмет, цели,задачи м.э.

М.э., мир.хоз-во,всемирное хозяйство-синонимы,тождествен-ные по смыслу.

В мире насчитывается около 200 стран и территорий.Это наиболее приемлемая формула,определяющая  численности объектов м.э.Формула 200 стран и территорий связана с тем, что у многих стран не определен международный статус.Тяжело определить статус Абхазии,Юж.Осетии,Па-лестинской автономии.

М.э.как экономическая категория-это противоречивая целостность нац.хозяйств,связанных между собой совокупностью экономических отношений,базирую-щихся на международном разделении труда.

В широком смысле м.э.,как наука изучает совокупность всех национальных экономик стран мира.В узком определении м.э. изучает совокупность только тех частей нац.экономики, кот-ые взаимодействуют с внешним миром.Миграция рабочей силы играет важную роль.

Т.о.данная совокупность скрепляется движением товаров и услуг,финансов,обменом технологий и т.д.

Цель:дать представление о структуре и тенденциях развития м.э. и международных экономич.отношений,нау--читься разбираться в экономич.проблемах совр.мира.

Курс м.э. выступает как комплексная научная дисциплина,кот-ая изучает методы исследования тенденций развития мирового хоз-ва,охватывающие международный бизнес и основные аспекты его регулирования,а также развитие основных мировых производственных комплексов,финансовой и банковской сферы,международной торговли товарами и услугами.Методологически курс м.э.опирается на экономическую теорию.

2.М.э.-как целостная система.

Противоречивость м.э. определяется разной наделенностью ресурсами для социально-экономического развития.Категория целостность представляется как историко-политическое.

мир.хоз-во-это сложная система.В зависимости от социально-экономического развития в ней выделяются высокоразвитые страны,кот-ые ведут относительно замкнутый образ жизни,есть страны развивающиеся,находящиеся в поисках модели развития(их больш-во).Появилась группа стран с переходной экономикой.Есть страны,кот-ые ведут особо замкнутый образ.Это Сев.Корея,Респ-ка Куба.Но большинство стран м.э. имеют характер нац.экономик,как открытой экономики.Сегодня каждый 6 товар с юга попадает потребителю через мир.торговлю.

Осн.субъектами в м.э. сегодня представляются нац.экономики,транснациональные корпорации,интеграционные объединения,международные экономические организации.

Существующее разнообразие международных экономических отношений можно свести к осн.5 формам:

1.Международная(м/н) торговля товарами и услугами.

2.М/н движ-е капитала.

3.М/н миграция раб.силы.

4.М/н торговля знаниями(м/н передача технологий)

5.М/н расчетные валютные отнош-я.

3.Закономерности развития м.э.

В развитии мир.хоз-ва прослеживаются определенные закономерности.В обобщенном виде их можно обозначить следующим образом.Выделим 6 закономерностей:

1.Разноуровневость развития стран,как в статике,так и в динамике.Это приводит к сочетанию тенденций сближения и расслоения по экон. и соц. параметрам м/у странами.

2.Цикличность развития,прослеживаемая в динамике всей совокупности стран мир.хозяйствования.В основе данной закономерности находится такое явление как кризис.

1 энергетический кризис сказался на весь исход развития м.э. в 70-е гг.В первую очередь пострадали страны,где проблемы с топливом(США).В выигрыше был СССР.

3.Выделение лидирующих  функций крупных корпораций в м.э.Формиров-е мир. системы транснациональной корпорации и транснациональных банков.

4.Интернационализация хоз-ой жизни и последующая ее глобализация.

Интернационализация (и.)-это усиление экономического участия стран в мир.хоз-ве ч/з экспорт и импорт мир.движ-е капитала.

Глобализация-это новый этап и-ции мир.хоз-ва.Проявляется в возрастании финансовой зависимости стран друг от друга.В появление качественно-нового этапа и.-ции мир.хоз-ва- глоб-ции сыграли высокие информац.технологии.

В условиях глоб-ции наблюд-ся рост интеграц-ых тенденций м/у странами.

5.Смена лидирующих ролей определ-ных стран в м.э.лидирующую роль в последнее время занимают КНР,Индия,Бразилия,Россия.

6.Волнообразное изменение методов гос.регулирования нац.экономик.

Нефтяная пром-ть Венесуэлы принадлежит гос-ву.

Перенос части элементов нац.эконом.политики на наднациональный уровень.
4.Этапы становления совр.м.э.

Окончательно м.э. сформировалось на рубеже 19-20 вв.Крубежу к.19 нач 20 вв. предпосылками являются м/унар-ое разделение труда  проявляющаяся в спец-ции н.э. отд-ых стран в производстве тех или иных товаров и услуг.

2-ая предпосылка в окончательном формировании мир.рынка-окончательное формирование связано с последней четвертью 19 в.

Экон.события,кот-ые привели к мир.хоз-ию:

- I мир.война 1814-1818гг.

(мир.сообщество отказалось от «золотого стандарта»);

-великая депрессия 1929-1933 гг.;

-II мир.война;

-процессы активной интеграции м/у странами в мир.хоз-ве (1950-1970)-новый этап формирования.В это время появл-ся Европейский общий рынок,в 1949 г.-Совет экон.взаимопомощи;

-в 80-90 гг.-состояние м.э. представляется появлением постинд-ых стран.

5. Необходимость и основные показатели классификации стран по уровню их эк-го развития.

Мировая экономика – это целостная многоуровневая противоречивая система. Оценка эк-их событий в мировой эк-ке в подавляющем большинстве стран осуществляется по единой системе. 

СНС как общемировая система учёта сформировалась после II Мир. Войны. Сегодня СНС существует в версии 1993 г., которая была принята ООН. В Советском союзе СНС начала внедряться в 1988 г. СНС сегодня позволяет добиваться сопоставимости эк-го развития отдельных стран. Сегодня СНС в оценке достижений мировой эк-ки работает в своём 3-ем дополненном варианте, принятом в 1993 г. 

В целях проведения анализа эк-го положения стран используются индикаторы, хар-щие состояние экономики. Расчёт названных показателей производится на основе концепции о производственном характере всех видов деятельности. 

ВВП – это совокупная рыночная стоимость конечного производства товаров и услуг за определенный период (1 год). Методы расчета ВВП:

1.По доходам (факторные и нефакторные доходы), ВВП = амортизационные отчисления – нефакторные доходы. 

2. По расходам (экспорт, импорт, инвестиции, чистый экспорт)

3. Производственный метод

Подсчет совокупного ВВП мира производится в единой валюте - $ США. Имея определенные искаженные результаты достижения мировой экономики, ВВП мира позволяет определить примерный порядок величин и общую тенденцию их изменения. 

Для дальнейшей классификации стран важно знать показатели на душу населения. Сегодня на каждого жителя планеты приходится 5 тыс. $ от части ВВП мира (ВВП на душу населения в Украине – 6300$, в России – 9800$ в 2004 г.)

ВНП рассчитывается двумя странами на сегодняшний день – Япония и США.

ВНД = ВВП - амортизационные отчисления – косвенные налоги. 

Без выявления соц. Показателей сегодня установление уровня общего развития стран не представляется возможным. Для определения этого индекса надо знать

- предполагаемую продолжительность жизни для новорожденных (в годах). Здоровый период жизни (продолжительность) в России у мужчин – 52г., в Японии – 80 лет.

-уровень грамотности среди взрослых (старше 15 лет) 

- % детей и подростков, соответствующего возраста, получивших начальное среднее и высшее образование;

- ВВП на душу населения (рассчитывается по паритету покупательской способности в $). 

1. Индекс продолжительности жизни

2. Индекс образования

3. Индекс ВВП

 6. Место развитых стран в мировой экономике.

Развитость стран определяется как по качественному положению, так и по количественным показателям. Качественное положение имеют промышленно развитые страны, в которых ВВП на душу населения не менее 12 тыс.$ (по МВФ). Сегодня развитые страны производят около ½ ВВП мира. Развитые страны включены в информационный клуб стран «Организация экономического сотрудничества и развития » (30 стран). Высокоразвитые страны хотя и имеют однотипную экономику, далеко неоднородны. Выделяются страны, входящие в «Большую семёрку»: США, Канада, Франция, Италия, Япония, Германия, Великобритания. Малые промышленно развитые страны имеют небольшой внутренний рынок, недостаточный спрос при прочих равных условиях. Выделим следующие: 1. Испания, Нидерланды, Швеция, Бельгия, Швейцария. 2. Австрия, Дания, Норвегия, Греция, Финляндия. 3. Португалия, Люксембург, Ирландия, Кипр, Мальта, Исландия. 
7. Развивающиеся страны: структура, специфика положения, дифференциация развития.

Входят 125 стран.Имеют слабый экон.потенциал,низкие темпы роста экономики.По класс-ции МВФ они производят 28% ВВП мира. «3-ий мир»огромен,как по нас-ю,так и по терр-ии,это крайне неоднородная группа.Высока дифференциация ВВП на душу нас-ия,есть страны,где ВВП на душу нас-ия выше 12000$.Кач-ый критерий слабоват.Выд-ся особая группа стран:

-страны ОПЕК(11стран-экспортеров нефти):Алжир,Индонезия,Иран,Ирак,Ливия.Кувейт,Нигерия,Сауд.Аравия,ОАЭ,Венесуэла,Катар.Эти страны обладают 2/3 запасов нефти,в них 40% общей мир.добычи нефти,1/2 мир.экспорта нефти;

-новые индустриальные страны.Имеют высокие темпы экон.роста, кот-ые подстраиваются на пути модернизации индустрии страны: Сев.Корея,Тайвань,Сингапур,Малайзия,Тайланд,Аргентина,Бразилия,Мексика;

-наименее развитые страны(49 стран).по данным ООН сюда относятся страны,ВВП на душу нас-ия кот-ых состав-ют 800$ США.(пороговый показ-ль исключ-я из этого списка-900$США):Афган-н,Бангладеш,Гаити,Мавритания,Мьянма,Непал,Танзания,Кения,Эфиопия,Мадагаскар и т.д.

8.Группа стран с переходной экономикой.

Эта группа стран появилась в 90-е гг.По оценке МВФ сюда входят 28 стран.Переходность экономики связана с трансформацией администартивно-командной экономики в рыночную.Экономический базис носит конфликтный хар-р, так как его старые и новые хоз- ые стурктуры демонстрируют альтернативные, часто противоположные цели и способы их реализации.Подобная противоречивость чисто эк-го порядка обусловливает острый хар-р социальных противоречий, что также усиливает тенденции неустойчивости хоз-го и политического развития этих стран. Во всех странах с перех. эк-кой гос-во пытается усилить стабилизационные процессы, повысить конкурентоспособность отечественного произв-ва, облегчить утверждение рыночных форм хоз-ния.Все страны носят постсоциалистический хар-р.Сюда входят 12 гос-в Центр. и Вост.Европы,кроме КНДР,15 гос-в бывшего СССР.Монголия,Китай,Вьетнам производят до 18% мир.ВВП.Республики Куба и Корея хар-ся обособленностью,изоляцией,здесь строится соц-зм.Они имеют особые отнош-ия с США.

9.Понятие и сущность международной экон-кой интеграции(МЭИ), предпосылки ее возникновения и развития.

Кооперация – объединение 2-х или более экон-х субъектов для выполнения определенных задач.

Интернационализация – усиление экон-го развития стран (участие) в мировом хоз-ве.

МЭИ яв-ся одной из характерных черт развития м э со второй половины 20 века и поныне.

Интеграция – воспаление (целой).

МЭИ – процесс срастания нац-х эк-к соседних стран в единый хоз-й комплекс на основе устойчивых экон-х связей между их компаниями.

В отличие от коопераций и интернационализации в интеграции главенствует территориальный фактор. 

Сегодня МЭИ становится инструментом ускоренного развития региональных экономик, повышением конкурентоспособности стран на мировом рынке. 

Предпосылки ее возникновения и развития.

1.Международное разделение труда (В специализации стран, в производстве определенных видов товаров и услуг). В результате  
Н-р,Польша – главный производитель смородины.

2.Процес регионализации МЭ (территориальное обособление).

Наиболее перспективным является Еврозес.
13. Сущность категорий «кооперации», «интернационализация», «интеграция», «глобализация». Движущие силы их как процессов.
Кооперация-объединение 2х или более экономических объектов (фирмытрансакционнык, интегральные объединения, н.э. страны).

МЭ интеграции явл-ся одной из характерных черт развития МЭ со 2 пол. 20 в. и по нынешнее время.

МЭИ- это процесс срастания н.э. соседних стран в единый хозяйственный комплекс на основе устных экон-их связей между их компаниями.

В отличии от кооперации и интернац-и в интеграции главенствует территориальный фактор. Сегодня МЭИ становится инструментом развития ускоренных региональных экономик, повышение конкурентоспособности стран на мировом рынке.

интеграция-долгосрочные контракты.

10.Теория международной экономической интеграции(МЭИ).

Стремление к интеграции отдельных  стран известна с незапамятных времен. Международная торговля осуществляется давно. Изначально лежит в основе МЭИ  принцип выгоды страны от специализации товара и услуг и обмене ими. 

Существуют различные подходы объясняющие по разному механизмы ЭИ. Эти подходы рассматриваются как отдельные теории. Каждая из этих теорий с определенных идеологических позиций объясняет механизмы ЭИ. 

1.Неолиберализм – свободный рыночный механизм. По этой теории ЭИ это полная интеграция, как единое рыночное пространство в масштабе нескольких стран, где действуют стихийные рыночные силы(DиS) независимо от политики государств национальных и международных законодательных актов. Интеграцию формируют механизмы рынка.

2.Корпорационализм. Отвергают рыночный механизм. Интеграцию обеспечивает не гос-ое регулирование экон-ки, не рыночный механизм, а международные корпорации (транснац-ые корпорации ТНК), способствующие рациональному и сбалансированному развитию международных связей. Здесь нет ни воли рынка, ни гос-ого участия.

3.Структурализм. Более всего сосредотачивается на последствиях интеграции. Оценивая ЭИ как процесс структурных преобразований в экономике стран, входящих в той или  иное интеграционное сообщество.

4. Неокейнсиансы. По этой теории согласование внутренней и внешней экон-й политики интегрирующихся стран должно быть достигнуто оптимальные сочетания максимального сохранения национальной автономии и утраты части суверенитета. 

5. Дирижизм. Отрицание решающей роли в интеграционных процессах рыночного механизма, утверждение: что функционирование МИ структур возможно только при разработке интегируюшими странами общей экон-й политики.

На практике в чистом виде нигде эти теории в отдельности не работают. Скорее во всех интеграционных сообществах работают законодатели в той или иной степени. Объясняемые позиции всех названных теорий.

11.Формы международной экономической интеграции( МЭИ) и ее движущие силы. 

(по мере их совершенствования) 

1.Зона свободной торговли. В ней отменяются торговое ограничение (квоты). Существенно снижается торговые пошлины.

Т.об. торговля товарами и услугами количественно и тарифно  не ограничивается.  Процесс как правило протекает постепенно. Менее всего в зоне свободной торговле ее принципы распространяется на с/х товары.  Происходит либерализация торговли. Что выгодно странам имеющем конкурентоспособную продукцию.

2.Таможенный союз. Внешнеторговые ограничения: количественные и тарифные; внутри интеграционного объединения отменены, но+ к этому устан-ся единый таможенный тариф и проводится единая внешнеторговая таможенная политика для др-х стран(третьих).Таможенный союз может дополняться платежным союзом при наличии одной конвертируемой валюты. Появляется расчетная единая система. В таможенном союзе большие возможности регулирования товарных потоков в интересах государств таможенного союза. Возможность привлечения иностранных инвесторов.

3.Общий рынок. В отличие от таможенного союза появляется другие возможности в лице 4 свобод: свобода перемещения товаров и услуг, рабочий силы, капитала. В условиях общего рынка интегрирующий процесс включается факторы производства. 1,2,3-й охватывают зону – сферу обмена торговли + финансовый расчет. 4 охватывает сферу производства – это экон-й
 и валютный союз, существенно расширяет возможности сотрудничества интеграционных стран, переведя центр тяжести на сферу производства.

Экономический валютный союз – зрелая форма МЭИ. В ней прочны внешние экономические связи; присуще долговременность. Проводится внешнеэкономическая и валютная политика. Появляются наднациональные институты в лице неких советов (главгосударств министерств  ЦБ).

12.(ЭИ)экон-я интеграция  стран ЕС. Проблема расширения ЕС.

ЕС  в форме экон-го и валютного союза.

Карикам – Карибское содружество и общий рынок (13 стран).

Меркосур – общий рынок южного конуса (Аргентина , Уругвай, Бразилия,.Парагвай).

Асеан – ассоциация стран юго-восточной Азии. 10 гос-в.

АТЭС- ассоциация азиатского Тихоокеанского экон-го содружества 23 стран

НАФТА:-общий североамер-й рынок. Мексика, США, Канада.

Движущие силы – фирмы. Дает расширение рынка сбыта реорганизация производства товаров и услуг, что в целом оживляет экономику. ЕС  в прежних названиях ЕЭС был образован 1957г. 6-тью гос-ми: Бельгия, Германия, Франция, Италия, Люксембург, Нидерланды. 

В настоящее время интеграционное сообщество пережило 5 расширений:

1 расширение 1973 г. Бельгия, Дания, Ирландия.

2 -1981+Греция. 

3.1986 – вступила Испания, Португалия.

4.1995 - Австрия, Финляндия, Швеция.

5.1 мая 2004 г + Юговост.цен. и Вост.Евр. Венгрия, Кипр, Латвия, Литва, Эстония, Мальта, Польша, Словакия, Чехия.

Болгария, Турция, Румыния, Сербия – серьезные намерения вступить в ЕС в 4-м расширении. 

Наднац-е органы ЕС

1.Совет ЕС принимает осн-е решение. В совете заседают соот-ие мин-ры(транспорт, с/х). Решение принимается большинством. Число голосов зависит от масштаба страны (чис-ти нас-я и тд. у Герм. 10 голосов; у Бельг. 5, Польши-2). Совет заседает в Брюсселе.

2.Еврокомиссия имеет право законной инициативы. Работают еврокомиссары, которые следят за соблюдением норм ЕС и договоров ЕС. От страны 1 еврокомиссар в еврокомиссию. Еврокомиссия имеет предст-во во всех странах ЕС, а также делегации в 128 гос-вах.

Еврокомиссия пред-ет прав-во ЕС.

Полномочия еврокомиссии распростр-ся на те сферы, которые отданы в общее ведение.

Финансы управл-ся в крайне ограниченном масштабе.

Работают около 15000 сотрудников(20% работают в службе переводов, в ЕС 11 офиц-х языков)   КАКИЕ ????????

3.Европарламент .Заседание в Страсбурге (Фран.) избирается напрямую гражд-ми. ЕС может объявить вотум недоверия и отправить еврокомиссию в отставку.

4.Ев. ЦБ (регулирование денгег, эмиссия). Основан 1 июня 1998г. основан. Наход-ся в Франкфурт-на-Майне. Следит за ведением евро. Гл. приоритет: стабильность цен. НЕ зависит от прав-в и орг-ций Евросоюза.

14. Понятие международных экономических организаций. Цели и принципы их развития.

Качественные изменения м.э. проявили новые черты, которые в совокупности способствуют активизации процессов регулирование мирового хозяйства. Эти черты сводятся к следующему: 

-создание всемирной экономической инфраструктуры;

-регулирование междунар-ого обмена товарами и услугами (в рамках ВТО);

-создание наднац-ых междунар-ых органов, обеспечение гос-в экономическими ресурсами;

-ускорение и расширение процесса формирования полит-их, экон-их, валютных, междунар-ых союзов;

-экон-ие усиление роли в мировом хозяйстве междунар-ых корпораций прежде всего транснац-х;

-массовый переход эк-ки стран на общемировую систему статистич. и бух. учета.

Причины появл-я междунар-ой экон-ой организации:

интернационализация мировой экономики. В этих условиях страны иной раз не в состоянии в 2х стор-ей основе решать возникновение противоречия, что требует оперативного вмешательства 3ей стороны междунар-ые связи усложняются, что требует оперативного решения при помощи инстит-го инструментария.

Междунар-ые орг-ции бывают: 

межправительственные с непосредственным участием государства и неправ-ые. Среди них объед-я произв-лей, фирм, науч. общ-ва.

Междунар-ые э.о.-это орг-ции, членами которых явл-ся гос-во и которые учреждены на основе соотв-х для выполнения опред-ых целей. Они постоянно действуют, обладают междунар-ый субъектностью.

Междунар-ое право не препятствует участию любой страны в неск. м.э.о. Междунар-ые правительственные орг-ции – более 7000, они играют консультативный статус.

15. Классификация международных экономических организации.

Выделяются 4 типа м.э.о.:

1.междунар-ые универсальные орг-ции.Универсальность вызвана тем, что они представляют интересы всех сторон участниц. ООн состоит из генеральной ассамдлеи, вкл-ий совет Безопасности, Совет по опеке, экон. и соц. совет(ЭКОСОЦ), междунар-ый суд, секретариат.

Специализированные междунар-ые орг-ии: междунар-ый валютный фонд, мировой банк реконструкции и развития, ВТО. 

2.Междунар-ые орг-ции регион-го и межрег-го хар-ра. Они создаются гос-ми для реш-я экон-их и фин-ых вопросов-это НАТО, АТЕС, Европ. банк рекон-ции и развития (60 гос-в в т.ч. РФ), имеются орг-ции по критерию экон. развития. Это орг-ция междунар-го сотрудничества и развития(30 стран).

3.Междунар-ые орг-ции функционировавшие в отдельных сегментах рынка. Междунар-ое соглашение(м.с.) по Олову, междунар-ые соглашения по какао, кофе и т.д. Они имеют постоянно действующий секретариат, обобщающаяся стат-ка.

4.Полуформ-ые орг-ции: большая 7(США, Канада, ФРГ,Франция, Великобритания, Италия, Япония+Россия). Они ежегодно проводят конф-ции, начиния с 1974.

16. Экономические организации в системе ООН.

ООН представляет собой сов-ть стран и органов. Выступает как система орг-ции, сост-щая из спец-ых и др. сам-ых учреждений. ООН имеет широкую партнерскую сеть в мире, которое вкл-ет частные и общ-ые орг-ции. ООН явл-ся междунар. полит. орг-ей, вып-ет экон. ф-цию. В ее стр-ру входит главные и вспом-ые учреждения 18 специальных учреждений, междунар. агество по атом. эн-и (МАГАТЭ),программы, комиссии, экон. соц. совет призван содействовать развитию междунар. экон. и соц. сотрудничества с целью создания условия стаб-ти, благополучия, необ-х для мир. и друж-х отношений между нациями. Цель глоб-ая. Экон. соц. совет уполномочен: предприн-ть исслед-я и сост-ть доклады по междунар-м вопросам в экон. соц. областях, делать реком-ции по всем этим вопросам гос-вом- членам ООН и заинтересованным специализированным учреждением.

Прграмма развития ООН (Нью-Йорк), Продовольственная и с/х орг-ия ООН(Рим),Междунар-ая ассоциация развития (Вашингтон), междунар-ый фонд с/х развития(Рим), ВТО (Женева), междунар ая орг-ия труда (Женева).

Отдел закупок ООН отвечает за преобретение различных товаров и услуг для Центр. учреждений, миссий поподдержанию мира во всех регионах планеты, регион-ой комиссии. В кру преобретаемых товаров иуслуг относятся: возд. перевозки, автотрансп. перевозки, обработка данных, типограф. услуги, канцелярские принадлежности и т.д.

17. ПОНЯТИЕ МЭО.

МЭО представляют собой сложную противоречив-ую сис. хоз-х связей, как м/у отд. странами, их регион-ми объединениями, так и м/у нац-ми м\унар-ми компаниями в рамках мир-го хоз-ва.

Развитие мирохоз-х связей их интенсификация стан-ся важнейшей чертой функц-ия МЭ 21 в.в.Они приводят все большему росту интернационализации МЭ, к большей открытости НЭ.След-но к росту взаимозав-ти отд-х субъектов МЭ. Сегодня вМЭ м. выд-ть след-ие ф. МЭО:

-МТ ТиУ;

· междунар-ое движ-ие кап-ла;

· м/унар-ая миграция раб. Силы.

· М/унар-ые валютно-кредитные отношения.

Каждая из этих ф. Развивалась по собств. З-ам сегодня подвергаются гос. Регулир-ию-наднац-ое регулир-ие развития форм МЭО.

18.МТ И ЕЕ РОЛЬ В СИС. МЭО.

В области взаимн. Отн-ий НЭ МЭ как наука оперирует такими понятиями как МТ , внеш. Торговля.

МТ (в узком смысле)_совок. Товарооборот м/у всеми ее участниками.

МТ опир-ся на выгоду приносимую его участвующим в ней странам.

На соврем-ом этапе МТ им. Всевозраст-ую роль в хоз-ом разв-ии стран отд-х регионов всего мир-го сообщества.

В послевоен. Период объем внеш. Т. быстро увеличивал-сь, а их среднегод-ые темпы роста прим-но в 1.5 р. превыш. Темпы роста мир-го произв-ва. В совр. Усл-х с одной стор-ны МТ(внеш. Т.) столи мощным фактором эк. роста, с др. стор-ны произошло заметное повышение зав-ти стран от товарообмена. Внеш. Т. предусматривает обмен той или иной страны с др. странами , к-ый вкл. оплач-ые экспорт и импорт Т иУ.

Внеш. Т. подразд-ся на обмен гот. Прод-ии потреб-го хар-ра, обмен машинами и оборудованием, обмен сырьем, услугами.

Внеш. Т. кол-но выр-ся вел-ми экспорта и импорта и разницей м/у этими пок-ми предст-ей торговый баланс.

Экспорт показывает востребованность в МЭ продуктов прод-ов питания, Т и У данной страны, отражает их конкурентоспособность.В 2004г. все страны МЭ заработали 9 трл. 153 млн. дол.

1.Европа 4 трл. Дол.-45% от мир-го экспорта .  2. Азия 2 трл. 388 млн. 26.8%     3. Сев.ам. 1 трл. 324 млн. дол. 14.9 %

19.ТЕОРЕТИЧ. ОСНОВЫ МТ

Теория МТ дает предст-ие о том, что нах-ся в основе выигрыша от МТ , чем опред-ся напр-ия внешнеторг-х потоков. Основы теорий МТ были сформулированы в кон. 18-19 в.в.Осн. роль в формир-ии этого выд-ся А. Смит и Д.Рикардо.1776г. А.Смит в своей работе сформулировал теорию абсолютных преимуществ и показал, что страны заинтересованы в свободном развитии МТ поскольку можно выиграть от него независимо от того, являются ли они экспортерами и импортерами. 1817 г. Д Риккардо «Начало политической экономии и налогообложения». Доказал, что принцип абсолютного преимущества является лишь частным случаем общего правила и обосновал теорию сравнительных преимуществ. При анализе торговых потоков предусматривают 3 обстоятельства: 1. экономические ресурсы распределены неравномерно; 2. эффективное производство различных товаров требуют различных технологий и комбинации ресурсов. Как абсолютное, так и сравнительное преимущество, которыми обладает страна, не является раз и навсегда данными. Д.Миль 1848 г. «Основание политической экономии»: по какой цене осуществляется обмен. Согласно этой теории цена обмена устанавливается по закону спроса и предложения на таком уровне, что совокупность экспорта каждой страны позволяет оплачивать совокупность ее импорта. Теория международной стоимости показывает, что существует цена, которая оптимизирует обмен товарами между странами. Шведские ученые экономисты Хекшер и Омен. Сравнительные преимущества, которыми располагает та или иная страна на уровне обеспеченности факторами производства выдвинули теорию выравнивания цен на факторы производства суть теории: национальные производственные различия определяются разной наделенностью факторами производства, а также разной внутренней потребностью тех или иных товаров.

20. гос.регулирование Вт. 
Сегодня  Вт становится важнейшим фактором экономического роста. Государство регулирует вопросы Вт. Ы этом контексте можно выделить несколько позиций:1. «свободная торговля»-суть либерализма во Вт. Восхваление рынычных механизмов. Вт регулируется  рыночными механизмами;2. политика протекционизма-защита отечественных товаропроизводителей, повышение конкурентоспособности на мировом рынке, реализуемая различными способами;3. смешанная позиция: сочетание протекционизма и либерализма. НЭ ориентируется на МР. В этих условиях становится особо актуальной. В пределах открытости НЭ. В целях урегулирования в вопросах ВТ государство применяет различные системы мер с одной стороны поощряющий ВТ, с другой стороны ограничивающую. Рассмотрим протекционистские меры по регулированию ВТ. В этих целях применяется тарифные и нетарифные барьеры. Тарифный суть: таможенное обложение. Использование покровительственных пошлин для затруднения ввоза в страну, реже для вывоза из страны (транзитные тарифы). Тем самым государство усиливает конкурентоспособность национальных производителей. Не тарифные барьеры-совокупностьь прямых косвенных ограничений внешнеэкономической деятельности. Ограничение могут быть политического, экономического, административного характера. Контингентирование-установление определенной квоты на экспорт и импорт товаров. Лицензирование-предпологает необходимость получения организацией разрешения правительственных органов для осуществление внешнеэкономической деятельности. Среди косвенных методов, ограничивающих ВТ можно назвать национальную налоговую систему. Национальные стандарты, национальные транспортные тарифы. Стимулирование меры ориентированные на увеличение экспорта (активизацию): дотации, льготные кредиты, гос. Страхование, и предоставление гарантий для сотрудничества со странами с нестабильными политическими режимами.
23. Принципы деятельности ВТО.

ВТО функционирует с 1янв 1995г, и является правоприемницей существовавшей до этого организации Ген. соглашение по тарифам и торговле (1947г).

ВТО- это организованный межгосударственный механизм, обеспечивающий реализацию правовых документов, регулирующих международную торговлю.

В основе лежит стремление уравновешивать отношения среди членов ВТО. Это связано с 2-мя обстоятельствами:

- вступая в ВТО, страна принимает обязательства по открытию рынков, снижению барьеров, ограничению вмешательства государства в экономику.

- государства хотят проводить меры по защите национального рынка, нац.экономики в целом, тем самым хотят добиться стимулирования эк. роста.

Принципы ВТО:
1) взаимное предоставление режима наибольшего благоприятствования, т.е. торговля без дискриминации.

2) Взаимное предоставление национального режима

3) Регулирование торговли преимущественно тарифными методами

4) Развитие международной торговли путем специализации на производстве конкурентоспособных товаров

5) Обеспечение прозрачности и предсказуемости торгового режима

6) Запрещение или ограничение использования субсидий для производства отечественных товаров, т.к. создают преимущества и искажают процесс нормального ценообразования.

7) Применение специального и дифференцированного режима для развивающихся стран.

8) Разрешение торговых споров путем консультации и переговоров.

Для реализации принципов ВТО по отношению к своим членам выполняет след.функции:

1. контроль за соблюдением торговых соглашений и договоренностей

2. проведение многосторонних торговых переговоров и консультаций

3. наблюдение за торговой политикой

4. разрешение торговых споров

5. техническое содействие развивающимся странам по вопросам, касающимся компетенции ВТО

6. сотрудничество с другими международными организациями

7. прием новых членов.
25Позитивные и негативные последствия пребывания в ВТО

Во-первых, это стандартные экон-ие аргументы в пользу открытия экономики. Выгодность для стран участия в международной торговле основана на принципе сравнительного преимущества, согласно которому страны специализируются в производстве тех товаров, которые производить в этой стране выгодней, чем другие, таким образом, возникает международное разделение труда, которое ведет к экономическому росту. Важным фактором является то, что вступление страны в ВТО открывает ее предприятиям доступ к более дешевым импортным комплектующим и сырью, а населению – к более дешевым товарам и услугам (в том числе и финансовым) и, таким образом, способствуют повышению уровня жизни. Во-2, ВТО дает возможность защищать российских экспортеров на внешних рынках. 

В3, правила ВТО содержат ряд положений, которым просто выгодно следовать, в том числе положения о защите иностранных инвесторов и защите авторских прав в России. Слабая защита интеллектуальной собственности является одним из ограничений для развития внутреннего рынка программного обеспечения и новых технологий.   В-4, открытие экономики способствует развитию международных отношений. Торговля и взаимные инвестиции делают экономики различных стран зависимыми друг от друга и тем самым ограничивают враждебность внешней политики. 

С другой стороны, несмотря на то, что экономика в целом выигрывает, отдельные отрасли могут проиграть от вступления. Поэтому при обсуждении вопроса о вступлении необходимо различать национальный и отраслевой интересы. Отраслевой интерес заключается в том, чтобы  иметь доступ на внешний рынок и к импортным комплектующим и сырью, но  при этом защитить внутренний рынок от импортеров конкурирующей продукции. Естественно, что интересы различных отраслей часто противоречат друг другу, поэтому вступление в ВТО потребует от бизнес-сообщества, правительства и общества в целом проявить беспрецедентное умение договариваться. К сожалению, даже в странах с развитым гражданским обществом при обсуждении проблем международной торговли преимущество по понятным причинам получает крупный бизнес, в то время как интересы населения и малого бизнеса не учитываются в полной мере. 

24.Процедура вхождения в ВТО.

К ВТО может присоединиться любое суверенное государство или таможенный союз.

Осн.условие: согласование с членами ВТО условий присоединения и приведение нац.законодательства и практики регулирования внешнеэкономической деятельности в соответствие с ВТО.

Сроки вхождения зависят:

1) степень соответствия нац.законодат-ва нормам и правилам ВТО

2) жесткость переговорной позиции партнеров, стремление достичь приемлемого баланса выгод и уступок 

3) политический фактор.

Процедура вхождения в ВТО состоит из 6-ти этапов:

1этап: страна-соискатель направляет в Ген. Совет заявление о намерениях вступить в ВТО (Женева)

2этап: Ген. Совет создает Рабочую группу из заинтересованных переговорами кандидатом, представителей правительств стран-членов ВТО.

3этап: кандидат представляет меморандо о торговом режиме с подробной характеристикой системы регулирования торговли товарами и услугами. Представляет нормативные и законодательные акты подпадающих под действие соглашений ВТО. Предоставляет инфо о заключенных до этого международндных торговых соглашениях.

4этап: начало переговоров по отдельным направлениям:

а) доступ на рынок товаров

б) обязательства в области с/х

в) доступ на рынок услуг

г) по системным вопросам.

А):общей целью яв-ся обеспечение нормальных конкурентных преимуществ национальных и иностранных эконом.операторов (либерализация рынков). В этих переговорах присоединяющаяся сторона добивается максимальной защиты внут.рынка. Оппонент добивается более благоприятных условий доступа на рынок своих товаров. Главное направление либерализации рынка яв-ся согласование максимального уровня импортного тарифа по каждому товару и последующее его снижение («связывание импортного тарифа») на срок до 5-ти лет.

Б): согласование максимального объема государственной поддержки с/х производителей; максимальный уровень экспортных субсидий, которые могут быть предоставлены новым членам для поддержки с/х-го экспорта после присоединения.

В): сводится к тому, что согласуется перечень ограничений по секторам охвата этих услуг (н-р, компьютерные, НЕОКР, лизинговые услуги и т.д.).

Г): самые сложные; имеют институциональный характер. Приведение национ.законодат-ва в соответствие с междунар. правилами ВТО, обеспечение среды доступа на рынки (таможенное регулирование, административные, санитарные нормы и т.д.).

5этап: подписывается протокол о присоединении

6этап: ратификация протокола о присоединении к ВТО в национ. парламенте.

26. Сущность международных финансов и их роль в мировом хозяйстве.

Капитал – один из основных факторов производства. Сегодня нац.границы не могут удержать содержавшийся в собственной экономике капитал и он переходит массовым образом через национальные границы (2-я половина 19 в.). В современных условиях данный процесс служит условием интернационализации производства, таким образом движение капитала превращает финансовые рынки в важный фактор мирового хозяйства. Как фактор производства капитал обладает физической и денежной формой. Физический капитал – это инвестиционные товары, используемые для производства других товаров (машины и оборудование). Инвестиционные товары перемещаются между странами в рамках международной торговли. Если речь идет о международном движении капитала, то имеется в виду о перемещении денежного капитала в различных формах. Международная миграция капитала – движение капитала между странами, включающая экспорт, импорт и его функционирование за рубежом. Денежный капитал представляет собой финансовый ресурс, они могут принадлежать частным лицам, государству, компаниям, нац.организациям (пол.партии) и междунар-м организациям. Цель междунар-го движения капитала – самовозрастание. Среди причин передвижения капитала за рубеж выделяется его относительная избыточность в соб-ой стране и эта страна превращается в «донора» капитала, а принимающая – «рецепиент». Относительная избыточность приводит к снижению нормы прибыли. Норма прибыли – отношение годовой прибыли к авансированному на ее получение капиталу. Т.о., величина нормы прибыли выступает барометром международного движения капитала. В современных условиях принято считать, что норма прибыли – это рентабельность, от 15 до 50% вполне приемлема, а свыше 100% - сверх прибыли, более 300% - криминальная деятельность (наркотики, оружие, алкоголь).

27. Миграция капитала: структура, масштабы, направления.

Классификация форм международного движения капитала отражает различные стороны этого процесса. Капитал ввозится, вывозится, экспортируется, импортируется и функц-ся за рубежом Капитал в форме част. и гос-го и др. По срокам предоставления: 1.Краткосрочные. 2.Долгосрочные. По характеру исп-я капитал: 1. Ссудный. 2.Предпринимательский. Капитал в ссудной форме приносит его владельцу доход в виде % по вкладам, займам, кредитам. Предпринимат-й капитал приносит доход в виде прибыли, рисковая форма. В экономике юридических и физических лиц, занятых вложением капиталов в предпринимательскую сферу называет инвесторами. Сам предпринимат-й капитал делится: 1. Прямые (50 акций) 2. Портфельные (дивиденды) Предпринимательский капитал в виде прямых инвестиций предприниматели учреждают за рубежом новую фирму, так создается сеть родительских и дочерних компаний ТНК. В мировом хозяйстве все более признается приоритетное значение  прямых инвестиций, они наиболее удачно соед-ют нац-е (гос-е) интересы различных слоев общества. В современных условиях самовоз-е не единственный мотив вывоза капитала, иногда мотивом может быть сохранение капитала даже с минимальными потерями. 

28. Мировые финансовые потоки и мировые финансовые центры

Международное движение капитала осущ-ся через мировой финансовый рынок. Мировой финансовый рынок – это кредитные организации, которые путем посредничества перераспр-ют финансовые активы между кредиторами и заемщиками, т.е. между продавцами и покупателями финансовых ресурсов. Агенты мирового финансового рынка – транснациональные банки (нет в РФ), ТНК (Nestle), государственные органы, междунар.орг-ии, институц-е инвесторы (пенсионный фонд, страховые компании). В наст.время есть основание говорить о 3-х полосной структуре прямых инвестиций: -США; -ЕС (25 гос-в); -Япония, т.к. 4/5 общего объема ввоза и вывоза инвестиций за этими странами. Мировые финансовые центры – точки наиболее активного перелива фин. ресурсов. «Финансовые гавани»: Нью-Йорк, Чикаго, Лондон, Франкфурт, Бахрейн, Кейптаун, Сан-Пауло, Париж, Цюрих, Женева, Люксембург, Сингапур, Шанхай, Гонконг.

Мировые финансовые центры превращаются в оффшоры: Панама, Бермудские острова, Багамские острова, Кайм. О-ва, Бирг. О-ва, Кипр. Крупные регионы размещения прямых инвестиций: из США, Японии и ЕС в Юж.Вост (Азия: Китай), Латинская Америка, минимальные инвестиции в этих регионах идт в добывающие отрасли Н.Э. этих стран.

31.Сущность меж/нар-й миграции раб. силы(МРС).

Под МРС поним-ся организ-ое/стихийное ее перемещение внутри страны и ч/з гос-е границы к месту постоянного проживания/работы.М можно разделить на окончательную,временную,сезонную,маятниковую. Выделяют внут-ю –предполагает перемещение рабочей силы м/у нас-ми пунктами внутри страны(н-р, из одного региона в др-й).Внеш-я связана с движением  людейч/з гос-е границы из одной страны в др-ю.Она влияет на чис-ть нас-я,изменяя на вел-ну миграционного сальдо(разница м/у числом эмигрантов и ммигрант 
Особ-ти:

-преобладание трудовой миграции 

-расширение географии,масштабов и увел-ие темпов миграции

-усиление роли демогр-го фактора

-рост числа нелегал-х переселенцев

выделяют след. виды м:-семейная Предполагает сущ-ние лиц,которые могут дать поруч-во за въезжающих

-экон-я.требует наличия квалификации,особых способностей,опыта частной предпр-й деят-ти,кот-е могут оказ-ся полезными в эк-м развитии страны.

-гуманитарная.Связанная с получением статуса беженца.В рез-те развития процессов трудовой м во многих развитых странах складывается 2 рынка труда.На одном идет продажа нац-й раб-ей силы,на др-м.

Привлечение в страну раб. силы из-за рубежа имеет как полож-е,таки отриц-е последствия.+повешение конкурентоспособности продукции вследствие уменьн-я издержек произ-ва,обусловленного более низкой ценой иностр-й раб-ей силы

+заполнение вакансии в непрестижных сферах эк-ки,обеспечивающее нормальный ход процесса воспроиз-ва.

+создание возможности  струк-ой перестройки эк-ки и ее динамичного развития за счет перемещения высококвалиф-ой нац-й раб. силы в новые перспективные отрасли с дальнейшим повышением ее квалификации.

+сохранение требуемых народ.хоз-х пропорций путем поддержания сущ-их отраслей 

+исп-ие иностр-й раб-й силы в кач-ве амортизатора в случае роста безработицы

+увел-ние налоговых поступлений иммигранты обычно приезжают в раннем трудоспособном возрасте,вступая в период активной выплаты налогов.

+улучшение демограф-й ситуации

- постепенное попадание многих отраслей жк-ки принимающих стран в зависим-ти от иностр-х рабочих  особ-но в строит-ве,угледобыче.

-создание допол-й нагрузке на эк-ку,связанной с необх-тью принимать меры общест-й безопасности,расширять предоствавление некоторых видов соц-х услуг,развивать транспорт

29.Международный валютный фонд(МВФ) и Международный банк реконструкции и развития(МБРР).История становления и современная деят-ть

МВФ явл-ся м/унар-ой организ-ей,к-ая практически служит институц-ой основой мир.вал с-мы. МВФ выполняет ф-ции регулирования валютно-кредитных отношений м/у участвующими гос-ми и оказания им помощи при возникновении дефицита платежного баланса, в форме кратко- и среднесрочных кредитов в иностр-й валюте.Бреттон-Вудская(Б-В) конференция приняла статьи Согл-я об образ-нии МВФ,служащие в кач-ве его устава.Документ вступил в силу 27 дек 1945 и неск-ко раз пересматривался:

-1976-78 в связи с введением мех-ма спец-х прав заим-ния;

-1976-78 в связи с определением осн-х принципов нового меж/нар-го валютного устройства(Ямайского),сменившего Б-В сис-му

-1999-92 в связи с установлением санкции в виде приостановки права участия в голосовании в отношении  субъектов,не выполняющих фин-е обяз-ва перед Фондом.

практическая деят-ть МВФ нач-сь в мае 1946.в том числе валютные операции – с 1 марта 1947.первоначально членами МВФ стали  59 стран.В натс-щее время их насчитывается более 150.РФ присоед-сь к нему с 1 июня 1992 

Принципами деят-ти МВФ яв-ся:

-запрет манип-ции валютным курсам/МВС для уклонения от регул-я.

-проведения интервенции на вал-х рынках для прекращения вал-го кризиса с учетом участников в особ-ти тех,в вал-те кот-х интерв-ция осущ-ся.

МВФ устроен по принципу корпоративного п/п,капитал кот-го складывается из взносов стран участниц.

Высшим рук-щим органом МВФ яв-ся Совет управляющих,где каждая страна имеет одного представителя и его замес-ля. Управляющие собираются на свою сессию раз в год.Испол-й орган МВФ- директорат, в кот-й входят представители 6 стран с наиболее кр-й долей и 16 стран,выбираемых по геог-му приципу.Он работает в своей штаб-ква-ре в Ваш-не,а его отделение-в Париже.

В дополнение к собственному кап-лу МВФ может привлекать сред-ва от центр-ых банков таких стран,как Бельгия,Великоб-ия,Италия,Канада,Германия,США,Фр-ия,Швеция,Япония.

МБРР.Предстваляет собой специал-ое фин-ое учреждение ООН.Банк учрежден одновременно с МВФ.Он начал фун-ть в 1946 в Вашин-не.Первоначально призван для помощи странам Зап. Европы эк-ка кот-х пострадала в годы войны, во время развития их нац-х эк-к;для содействия росту торговли и для предоставления долг-х займов и кредитов.

Сегодня призван для оказания эк-й помощи входящих  в него и МВФ странам и укрепления их эк-ки; + урегул-ие внешнего долга развив-ся стран.Достигается  при помощи  предоставления гос-м и частным предпр-лям под правит-ые гарантии долг-х займов.Высший орган-совет управляющих;испол-й-директорат во главе с президентом (США).Постоянным представительством в нем обладают 8 стран:США,Вел-я,Фр.,Гер,Яп,Китай,РФ,Сауд.

30. Иностранный капитал в России. Проблемы формир-я инвестиц-го климата.

Положит-й стороной инвестиц-го климата в РФ для иностр-го капитала явл-ся: -огромный внутренний рынок как потребительский, так и физического капитала; -квалифицированная и дешевая рабочая сила (час работы в РФ – 1$, а в Германии – 24$, 70

центов; -научно-технический потенциал; -природные ресурсы; -инфраструктура. Отрицательной стороной явл-ся: -противоречивость законодательства; -неопределенность земельных отношений; -неразработанность вопросов прав собственности. По итогам I кв. 2005 г. накопленный иностранный капитал в экономике РФ составил 85,1 млрд.$ США. Осн.странами-инвесторами в росс. экономику продолжают оставаться (по убывающей): Кипр, Люксембург, Нидерланды, Германия, Великобритания, США, Франция. На их долго приходилось 81,4% от общего объема накопл-х иностр-х инвестиций. Структура инвестиций: -прямые 44,5%, потр-ые -1,9%, -прочие инвестиции. Более привлекательные отрасли: -нефтегазовый комплекс; -добыча и переработка; -связь; -торговля и общ-е питание; -металлургия; -сфера услуг.

специальностей.

32. Современная миграционная политика. Цели, задачи и инструменты реализации. Важнейшими целями иммиграционной политики США и Канады является поощрение притока зарубежных менеджеров, элитных специалистов, высококвалифицированных рабочих, а также инвесторов (иммиграция разрешается при условии инвестирования в экономику данной страны определенной суммы).
Масштабы трудовой иммиграции определяются жесткими рамками иммиграционных квот для страны в целом и по профессиональным группам. Так, в соответствии с законодательством США 1990 г. ежегодно на работу в страну допускается 140 тыс. трудовых мигрантов, в основном высококвалифицированные специалисты, ученые редких

33.Направления международной миграции рабочей силы
 Рассматривая  мир.  хоз-во  в  целом  можно  выделить  след. осн. потоки труд. миграции:

     1. из развивающихся стран в развитые;

     2. между развитыми странами.

     3. между развивающимися странами.

     4. из постсоциалистических стран в развитые страны.

     5. миграция научных работников  и  квалифицированных  специалистов  из развитых стран в развивающиеся.

Во второй половине XX в. сложилось несколько центров притяжения трудовой миграции.
1. Западная Европа. В начале 90-х гг. здесь насчитывалось свыше 20 млн иммигрантов. Высокоразвитые страны (Германия, Франция, Бельгия, Люксембург, Швейцария и др.) привлекают иностранных рабочих из стран Южной (Испания, Португалия), Центральной и Восточной Европы (Польша, Венгрия, бывшие республики Югославии), Турции, арабских стран. Приток иммигрантов в Западную Европу в середине 90-х гг. оценивался в 180 тыс. человек в год. 2. Нефтедобывающие страны Западной Азии. Этот центр притяжения международной трудовой миграции возник в середине 70-х гг. Общая численность иммигрантов в начале 90-х гг. оценивалась в 5—6 млн человек. Иммигранты прибывают в государства Персидского залива из близлежащих арабских стран (Египта, Сирии, Йемена), а также из Индии, Пакистана, Южной Кореи, Филиппин.  3. США и Канада. Общая численность трудовых мигран​тов в США составляла в середине 90-х гг. около 7 млн человек. Приток иммигрантов в США и Канаду в указанный период оце​нивался в 900 тыс. человек в год. Трудовая иммиграция в США разделяется на два потока: низко квалифицированная рабочая сила прибывает из Мексики, стран Карибского бассейна, Филиппин; высококвалифицированные работники иммигрируют из Западной Европы, России, а также Индии. 
4.Еще один центр международной миграции  страны  Азиатско-Тихоокеанского

региона. Здесь основными импортерами рабочей силы являются  Бруней,  Япония, Гонконг, Малайзия,Республика Корея, Тайвань.

      Для этих стран  характерны  различные  формы  труд.  миграции.  Во-

первых,  регулируемая  трудовая  миграция.  Она  характерна  для   Малайзии,

Сингапура, Брунея, Гонконга. Во-вторых, скрытая  или  нелегальная  миграция,

которая развита  в  Восточной  и  Западной  Малайзии,  Гонконге,  Пакистане,

Тайване. В-третьих, миграция  рабочей  силы  высокой  квалификации,  которая

сопровождает  прямые   иностранные   инвестиции,   осуществляемые   Японией, Тайванем, Гонконгом, Сингапуром, Австралией.Межстрановая миграция рабочей силы имеет место также и в Африке,  и  в

Латинской Америке. 
34.Понятие мировой валютной системы. Международная валютные отношения возникли с началом формирования денег.На протяжении истории менялись формы мир-вых денег и условия м/н-х отношений.Одновременно возрастала значимость мир-го денеж-го обращения и повышалась степень ее относительной самостоятельности. Сегодня на эк-ую пол-ку всех без исключения гос-в большое влияние  оказывают процессы происходящие  в сфере м/н-х финансов.Поэтому закономерно упорядочить эти процессы. Все это привело к формированию м/н-ой валютной системы.Валюта – цена, стоимость.Каждый нац. рынок имеет собств-ую систему. Нац. валютная система есть часть денж-ой системы страны,в рамках которой формируются  и используются валютные ресурсы,осуществляется м/н-ый платежный оборот.Элементы нац. валютной системы:

1.нац-я валютная единица;

2.режим валютного курса;

3.условия обратимости валюты;

4.система валютного рынка и рынка золота;

5.порядок м/н-х расчетов страны;

6.состав и система управления золотовалютными резервами страны;

7.статус нац-х учреждений,регулирующих валютные отношения.

На базе нац. вал. систем функционирует МВС. МВС закреплена м/н-ми соглашениями. Элементы МВС:

1.основные м/н-ые платежные средства;

2.механизм установления и поддержания валютных курсов;

3.порядок балансирования м/н-х платежей;

4.условия обратимости (конверт-ти)  валют;

5.режим м/н-х вал-х рынков и рынков золота;

6.стату меж/гос-х институтов регулирующих валютные отношения.

Движение ден. средств из стран в страну и продажа средств осуществляется ч/з крупные комм. банки. Агентами  внешнего валютного р-ка являются экспортеры и импортеры: комм. банки, брокеры, дилеры и т.д., где в кач-ве объекта фигурирует обменный курс. Центры м-н-го вал-го р-ка: Лондон, Токио, Нью-Йорк, Франкфурт, Брюссель, Гонконг, Сингапур. Как субъекты вал-го р-ка выступают и правовые органы.

35. Эволюция мировой валютной системы.

Формирование мировой валютной системы шло за промышленной революцией и образ-ем мирового хоз-ва (торговля м-ду странами, обмен) Межд. Валютная система в своем становлении проходит 3 этапа: I этап возн-е в 19 в. и до начала IIWB. 1870-1914- «золотой век» - система уст-я валют. курсов через «золотой стандарт». II этап с конца 30-х до 70-х гг. 20в. Юр.оформление межд.валют. система получила на Бреттон-Вудской конференции в 1944г. в США. III этап. 1970 – и сущ-е поныне межд. валютная система . На первых 2-х этапах система была основана на «Золотом стандарте». «Золотой стандарт»: за которой нац.валюты фин-ось законодат-е золотосод-ие вплоть до начала IIWB. Банки осуществляли размен выпускаемых ими банкнот на золото. Управл-ие в междунар-х платежах достигалось свободным ввозом и вывозом золота. К нач. IIWB лишь США сохранили обмен $-ов на золотые слитки, и то для офиц-х органов иностр-х государств. 

36. Валютные курсы в международных валютно-кредитных отношениях. Золотой стандарт. Золотой стандарт.

Одним из важнейших элементов валютной системы явл-ся валютный курс – это цена валюты одной страны, выраж-я в валюты другой. Известны 3 режима устан-я валютных курсов. Золотой стандарт. – классич. сущ-я с 1870 по 1914 г. При нем был самый твердый курс валют, т.к. он соновывался на соотношении золотого сод-ия денежных единиц, т.е. на золотом паритете (равенство). До октября 1917 г. золотое сод-е рубля = 0,774232 гр. Он выступал автоматическим регулятором мирового рынка. «Золотой стандарт» держ-ся на могуществе эк-ки Великобритании. Денежная масса была под жестким контролем. Денежная масса РФ ориент-ся на объемах товаров. На величину денежной массы оказ-ет скорость обращения (ур-е Фишера). Риски были min, инф-я была под контролем. После IWB Англия пыталась восстановить «Золотой стандарт» в 1925г., но вынуждены были отменить в 1932 г. В 30-х гг. межд-я валютная система распалась на ряд блоков, появились зоны отд-х валют в мире: золо Франка и т.д.

37. Бреттон-Вудская система и фиксированные курсы валют.

Еще в ходе IIWB предпринимались попытки регулирования валютной системы. В Бреттон-Вудской конф-ии приняты новые междунар-е сог-ия, с регулированием мировой валютной системы. Система схожа с «Золотым стандартом». Отличие: в основе этой системы лежал золотовалютный стандарт, в качестве резервов – золото и доллар. Подписавшие соглашение страны зафиксировали свои курсы валют в $ и золоте. $ был признан осн.резервной и расчетной валютой при соотношении 35$ за 1 … золота. На этой конференции были созданы МВФ и МБРР, члены которых обязались поддерживать курс своих валют на основе фиксированного паритета. Офиц-о обмен доллара на золото прекратился в 1971 г. и фиксир-е курсы валют уступили плавающему курсу валют (1976 г. в Ямайке). 

38. Плавающие курсы валют. Особенности установления курсов валют. 

 В условиях «плавающих» курсов валют куср как некотора цена определяется S и D. Размер D на иностр. валюту опр-ся потребностями страны в импорте товаров и услуг, расходами туристов, платежами, которые обязана страна производить. Размеры S валюты опр-ся V-ы экспорта страны, займами, к-я страна получает. Курс валюты зависит от целого комплекса причин: -нац.доход страны; -уровень издержек производства в экономике; -уровень инфляции (10,5%-МВФ); -реальная покупательная способность денег; -состояние платежного баланса (сбалансированность); -профицит/дефицита; -уровень % ставок в стране (12% годовых). 

39.Североамериканская зона свободной торговли «НАФТА».

     В декабре 1992 м/у США,Канн и Мек подписан документ об образ-нии Североамериканская зона свободной торговли «НАФТА»,вступившей в силу 1.01.1994.Яв-ся самым кр. региональным объединением.По числен-ти населения и объему ВВП оно примерно на 10% превосходит ЕС.Участники обладают более высокой конкурентоспособностью мн-х товаров и целых отраслей по сравнению с ЕС и Японией. Ключевыми моментами соглашения Нафта яв-ся:

1.Отмена к 2010 всех таможенных пошлин на товары,кот-ми гос-ва торгуют м/у собой

2.поэтапное упразднение большинства нетарифных ограничений для эспорта/импорта(кроме с/х,тескст-х и некот-х др. товаров),валютных ограничений,гармонизация технических стандартов

3.Снятие запрета на капиталовложения и конкуренцию амер-х и канадских кампаний в банковском и страховом деле в Мексике.

4.Либерализация деят-ти амер-х и кан-х банков на фин-м рынке Мексики

5.Создание 3х сторонних групп для решения проблем,связанных с охраной окружающей среды.

6.Защита североамер-го рынка от экспансии азиатских,европейских кампаний,пытающихся избежать амер-х пошлин путем реэкспорта своих товаров ч/з Мексику.

7.Предоставление нац-го режима иностр-м инвесторам.

8.Охрана интеллектуальной собственности.

9.Борьба с загрязнением окруж-ей среды.

Рез-т создания Нафта состоит в увел-нии экспорта и занятости,переносе трудоемких и грязных производств Мексики,росте занятости в ней,притоке капиталов,общем снижении издержек произ-ва и повышении прибыльности,ужесточении для мексик-х произв-ей условий конкуренции.В то же время появление Нафта не привело к серьезным изменениям в отношениях м/у странами, а лишь привело к некот-му снижению тарифов.
40. Интеграционные группировки стран Тихоокеанского и Латиноамериканского регионов.

Однако процессы интеграции тормозятся конфронтацией с Израилем. В 1989г. был создан Союз Арабского Магриба с участием Алжира, Ливии, Мавритании, Марокко, Туниса. Договор о нем предусматривал организацию широкомасштабного экономического сотрудничества на уровне региональной интеграции.

Особенностью интеграционных процессов в Азиатско-Тихоокеанском регионе является формирование субрегиональных группировок из двух или нескольких стран, степень интегрированности внутри которых очень различна и имеет свою специфику. Так, соглашение о свободной торговле заключено между Австралией и Новой Зеландией.

На основе развития региональной торговли в Юго-Восточной Азии происходит интеграция экономик таких стран, как Малайзия и Сингапур, Китай и Гонконг, Таиланд и Индонезия. В 1967 г. сложилась Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН), в которую входят Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур, Таиланд, Бруней, а с 1995г. – Вьетнам. Но лишь в 1992 г. ее участники поставили перед собой задачу создать к 2008 г. региональную зону свободной торговли с поэтапным снижением тарифов внутри нее.

Значительная часть азиатско-тихоокеанской торговли, в том числе и внутри АСЕАН, приходится на торговлю между местными филиалами японских, американских, канадских, тайваньских и южнокорейских корпораций. Растет значение Китая, особенно а странах конфуцианской культуры.

Помимо АСЕАН в Азиатско-Тихоокеанском регионе действуют еще несколько самостоятельных экономических объединений, среди которых Тихоокеанский экономический совет (ТЭС), основанный для содействия торговли и инвестициям в регионе. Его членами являются: Австралия, Бруней, Гонконг, Индонезия, Канада, Малайзия, Мексика, Новая Зеландия, Республика Корея, Россия, Сингапур, США, Тайвань, Таиланд, Филиппины, Чили, Япония.

С 1980 г. существует Совет по тихоокеанскому экономическому сотрудничеству (СТЭС),
в него наряду с перечисленными выше странами входят Папуа – Новая Гвинея, Перу.

В 1989 г. по инициативе Австралии было создано Азиатско-Тихоокеанское экономическое сообщество (АТЭС), представленное 18 странами (Австралия, Бруней, Гонконг, Канада. Китай, Малайзия, Маршалловы Острова, Мексика, Новая Зеландия, Папуа – Новая Гвинея, Республика Корея, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Чили).

Деятельность АТЭС направлена на стимулирование взаимной торговли и инвестиций и развитие сотрудничества в таких областях, как технические стандарты и сертификация, добыча сырья, транспорт, энергетика, малый бизнес. Сегодня АТЭС эволюционирует в направлении формирования межгосударственного экономического сообщества типа ЕС.

Признанным курсом тихоокеанских экономических организаций является так называемый открытый регионализм. Суть его в том, что развитие интеграционных процессов внутри данного региона сочетается с отказом от протекционизм в отношении других стран, стимулированием развития экономических связей с любыми странами мира. 

В 1992 г. было объявлено о создании Организации экономического сотрудничества центрально-азиатских государств (ОЭС - ЭКО) с целью создания Центрально-Азиатского Общего рынка в составе Азербайджана, Афганистана, Ирана, Казахстана, Кыргызстана, Пакистана, Таджикистана, Туркменистана, Турции, Узбекистана.
45.Постиндустриализация - переход индустриального общества к постиндустриальному, начавшийся в развитых странах в середине 20в.,а остальных группах стран поже. Постиндустриальное общество — совре​менное общество с развитой демократией, систе​мой социального обеспечения, высоким уровнем доходов, всеобщей грамотностью, с разветвлен​ной сферой услуг, доступного здравоохранения и широкими гарантиями прав человека. Харак​терно преобладание постматериальных ценнос​тей на основе новейших достижений НТР.                                                                                Постиндустриальное об-во хар-ся по мнению Белла 5-ю признаками:                                                                                                –переходом эк-ки от пр-ва товаров к пр-ву услуг;

–преобладанием среди занятых работников профессиональных специалистов и техников;

–ведущей ролью теоретических знаний.

–ориентацией технико-эк-ой среды на контроль над технологией;

–обеспечением процесса принятие решений новой интеллектуальной технологией.

43. Транснациональные корпорации (ТНК) представляют собой хозяйственные объединения, состоящие из головной (родительской,материнской)компании и зарубежных филиалов. Головная компания контролирует дея-ть входящих в объединение предприятии путём владения долей (участием) в их капитале. В зарубежных филиалах ТНК на долю головной компании- резидента другой страны – обычно приходится более 10% акций или их эквивалента.

ТНК играют ведущую роль в интеграционализации производства, получающем все более широкое распространение процессе расширения и углубления производственных связей между предприятиями разных стран.

Основным фактором эффективной деятельности ТНК выступает международное производство товаров и услуг, к-ое представляет собой выпуск продукции головными материнскими компаниями ТНК и их зарубежными филиалами на базе интеграционализации производства.

Почти все крупнейшие ТНК по национальной принадлежности относятся к «триаде» - трём эк-им центрам: США, ЕС и Японии. В последние годы активно развиваются на мировом рынке ТНК новых индустриальных стран. Отраслевая структура ТНК диверсифицирована: 60% международных компаний заняты в сфере производства,37%- в сфере услуг, 3% - в добывающей промышленности и с/х.

Выводы.

1. В большинстве ТНК представляет собой крупные фирмы олигопольного и монопольного типа с диверсифицированной интеграцией производства и сбыта товаров и услуг на мировом рынке. Все элементы их многонациональной структуры функционируют как единый согласованный механизм в соответствии со стратегией головной компании. Они рассматривают мир как единый рынок и принимают решение о выходе на него с новой продукцией или услугами вне зависимости от гос-ых границ.

2. Современные теоретические концепции ТНК базируются на теории фирмы как предприятия для организации производства и сбыта товаров и услуг. Особое внимание в концепциях ТНК уделяется моделям предпринимательских инвестиций, к которым в первую очередь относятся модели монополистических преимуществ, жизненного цикла продукта, итернализации, эклектическая модель. 

46. Высокий уровень расходов д/х на конечное потребление  хар-н для: Камбоджи, Лаос, Армения, Албания, Грузия, Узбекистан, Гаити, Никарагуа, Гватемала,  Лесото, Сьерра-Леоне, Бурунди, Чад, Замбия. Он хар-н для стран с низким уровнем дохода на душу населения. Люди с низкими доходами должны их тратить на удовлетворение самых не отложных нужд и потребностей, и не могут позволить себе начать накапливать сбережения =>низкий уровень сбережения не позволяет расти внутренним накопления, а без инвестиций невозможно повысить эффективность эк-и.                        Высокий уровень расходов правительства на конечном потреблении говорит о социальной ориентации гос-ва, о стимулировании инвестиционной сферы, уровне гос-х заказов.                                                                                                           Высокий уровень расходов производств на конечном потребление имеют страны Европы  и Ближнего Востока (Швеция, Хорватия, Дания, Франция, Саудовская Аравия, Израиль, Кувейт, Иордания).Низкий уровень расходов пр-ва на конечное потребление имеют:Вьетнам, Индонезия, Малайзия, Лаос, Узбекистан, Польша, Венесуэла, Парагвай, Перу,  Таите, Мексика…Доля гос-х закупок в общем объеме  расходов на покупку товаров и услуг зависит от степени участия гос-ва в перераспределении нац-ого дохода страны, уровня ставок налогообложения и размеров дефицита гос бюджета; очень высокие показатели в Эритреи, Ангола, Намибия, Ботсвана. 

41.Проблемы вступления России в ВТО.

В рамках ВТО сейчас является дискуссионной проблема в отношении так называемого социального демпинга. Это новый вопрос, который появился в повестке дня нового раунда переговоров по ВТО. Имеется в виду, что в качестве расчета при антидемпинговых процедурах могла бы быть заложена в качестве социальной субсидии разница в оплате труда в разных странах. Понятно, что для России это очень болезненная мера, если будут сравнивать уровень заработной платы в России с ее уровнем в развитых европейских странах или Соединенных Штатах - безусловно, это очень тяжелая позиция. Либерализация рынка перемещения капиталов. Здесь проблема для России не критичная, не очень острая, так же, как и проблема открытия рынка услуг. В первую очередь, это сектор банковских услуг, сектор услуг в области телекоммуникаций, связи и сектор страховых услуг. Вопрос является дискуссионным - насколько Россия может открыть эти сектора? Россия может пойти на достаточную степень либерализации правил торговли и доступа на рынок в секторах услуг, хотя в российской переговорной концепции пока сформулирована очень жесткая позиция для  партнеров. Россия предлагает от себя такие ограничения для иностранцев, которых нет сегодня и никогда не было в российском законодательстве. Рынок страховых услуг, рынок банковских услуг - это тяжелые переговорные позиции, и здесь нужно пойти значительно вперед, потому что тут реального риска для страны по большинству секторов не существует. Можно отметить еще один сектор, который является очень важным для страны, - это сектор перемещения товаров и товарного производства. Безусловно, эта часть наиболее волнует и вызывает дискуссии в обществе,  должны приложиться все усилия, чтобы в процессе вступления России в ВТО максимально учитывалась сложившаяся структура промышленного и товарного производства в стране. Также проблемной темой является сельское хозяйство. Сельское хозяйство России в ближайшие 5-10 лет вряд ли станет конкурентоспособным по сравнению с другими мировыми державами. Вызывает сомнение и конкурентоспособность сельского хозяйства и в среднесрочной перспективе.И одной из самых острых проблем на сегодня на пути к присоединению к ВТО является США. США требуют от России веских доказательств борьбы с пиратской продукцией. Пока российские власти недостаточно эффективно защищают авторские права. И это главное препятствие для вступления России во Всемирную торговую организацию. 

47. Ближний Восток и Северная Африка особенностью этого региона в этническо-религиозное единство, поскольку большинство населения сост-ют арабы-мусульмане. Эк-и активное население сост.30%население региона, безработица сост. в 90е г 60000 в Марокко и 136000 в Алжире. Регион располагает 60-70% мир. запаса нефти,20%-природного газа. Зависимы от импорта продовольствия.                                                                                                                                   Латинская Америка и Карибский бассейн обладают значительными энергетическими, минеральными, продовольственными ресурсами. В 90е г на ЛАиКБ приходилось 12% мирового экспорта нефти, выступают как крупные поставщики металлических руд и их концентратов.                                                                                                                                                              -недостаточно окрепшая инвестиционная база.                                                                                                                                    – краткосроч. капитал спекулятивного хар-ра.                                                                                                                                 - реформа в обл. внешнеэк-х связей нацеленных на либерализацию внешней торговли.                                                                        -макроэк-ая стабильность.                                                                                                                                                                  -рост прямых и портфельных иностранных инвестиций, размещение зарубежном крупных облигационных займов, высокий объем кредитов, полученных от иностранных коммерческих банков.                                                                                Европа и Центральная Азия                                                                                                                                                                -мировой ВВП в 90е сост 2-2,5% .                                                                                                                                                      -мировой экспорт 3,4%,мир.импорт 4,5%.                                                                                                                                         -пр-во электроэнергии-3,9% ,добыча каменного угля-9,1%.                                                                                                                    -свободный товаропроизводитель, либерализация экспорта и импорта;все страны явл. членами ВТО. Восточная Азия и Тихоокеанский регион                                                                                                                                                         -экстенсивный путь развития;                                                                                                                                                                                -высокий развитый сектор электроники Тайвань новые технологии(Япония,Сингапур);                                                              -дешевая рабочая сила;                                                                                                                                                                       -полит. неустойчивость;Африка к югу от Сахары.                                                                                                                                                                    - внутренняя и внешняя миграция;траснациональная миграция в регионе достигает 35млн.чел.                                             -Эк-ая активность населения сост.44% из них доля женщин42%.                                                                                                       -уровень безработицы20%.                                                                                                                                                                 -3е место занимают по запасам нефти.                                                                                                                                                       -полит. неустойчивость.Южная Африка                                                                                                                                                                                              -межнац-ые конфликты                                                                                                                                                                                 -высокие тарифные ставки на импорт примерно 40%,ограниченный доступ экспорту                                                                -религия,ментелитет                                                                                                                                                                                                -высокие темпы инфляции и значительный внешний долг(Индия)

48. Киотский протокол – международный документ принятый в Киото (Японии) в декабре 1997г. в дополнение к Рамочной конвенции ООН об изменение климата. Президент Путин подписал его 5.11.04г. Постановлению на 09.05 Протокол был ратифицирован 156 странами мира,(совокупно ответственными за более чем 61% общемировых выбросов)- исключение США, Австралия. Осн-е обязательства по сокращению выбросов взяли на себя индустриальные страны (ЕС должна сократить выбросы на 8%,Япония и Канада- на 6%). Страны Восточной Европы и Прибалтика на 8%Россия и Украина сохранить среднегодовые выбросы  в 2008-2012г. на уровне 1990(5,2%). Развивающиеся страны, включая Китай и Индию обязательства не брали. Причина подписания Киотского протокол- глобальное потепление из-за парникового эффекта; за последние 100лет средняя температура(t) воздуха на Земле повысилась на 0,5-1градус. Причем изменения t распределилась по поверхности неравномерно, если на экваторе не изменилось, то в полярных широтах за 100лет потеплело на 2-3градуса. Главная причина потепления- активное развитие пром-ти – резкое увеличение выбросов в атмосферу парниковых газов, в первую очередь углекислого. Побочный эффекты потепление – значительное учащение экстремальных природных явлений – ураганов, засух , наводнений. Из-за потепления тают ледовые массы Антарктиды и Гренландии =>повышается уровень океана. Это чревато затопление прибрежных и одновременно густонаселенных районов земного шара(Петербург, Нью-Йорк, Бангладеш, Нидерланды и т.д.). Глобальное потепление ведет так же таянию весной мерзлоты в результате чего в воздух из почвы  попадает большое кол-во метана , кот-ый еще сильнее усиливает парниковый эф-т. Единственный способ затормозить потепление- снизить выбросы исп-х ныне традиционных типов электростанций ветровыми и солнечными. Специалисты считают что сохранить сущ-щий климат помогает переход автомобилей на водородные двигатели. 

42.Россия и меж/нар-я трудовая миграция. Международная трудовая  миграция  -  это  перемещение трудоспособного  населения между гос-ми под влиянием сугубо экономических  причин, т.е. в  поисках  заработка.  В  отличие  от  переселенческой  миграции, она предполагает сохранение постоянной связи мигранта со своей родиной. Россия вышла на международный рынок труда на рубеже 80-90х гг. Россия является в настоящее время, как страной-донором, так и страной-реципиентом. Немало российских граждан выезжает в развитые  страны  с  целью заработка. Причем не всегда речь идет о работе по специальности. В  связи  с высоким  уровнем  безработицы  люди  нередко  соглашаются  выполнять низко квалифицированную  работу,  так  как  получают  за  это,  по   их   мнению, относительно высокую з/п.В то же  время,  в  РФ  устремился  поток  труд.  мигрантов  из республик ближнего зарубежья, так как уровень жизни в РФ относительно выше, чем уровень жизни на Украине, В Беларуси и других республиках СНГ.В середине 90х в странах дальнего зарубежья трудилось свыше 100 тыс. россиян. Наибольшая (до половины) часть российских трудовых мигрантов направляется в страны Европы – Австрию, Германию, Польшу, Финляндию. Остальная часть находит работу в США, Канаде, Австралии, а также в странах Западной Азии.

Экспорт трудовых ресурсов из РФ с учётом высокой квалификации российских трудовых мигрантов может стать важным фактором валютных поступлений. По оценке, каждая тысяча российских трудовых мигрантов, выезжающих на работу за границу, могла бы ежегодно переводить на родину ( 8 млрд.$.Внешняя трудовая иммиграция в России получила в 90х г. значительно большее распространение ,чем отъезд россиян на заработки. В середине 90х в РФ ежегодно было занято 250-300 тыс. легальных иностранных рабочих (281 тыс.чел- 1995 г., 240 тыс. -1997) ,а с учётом нелегальной иммиграции и теневого использования иностранной рабочей силы общая частность трудовых иммигрантов в РФ оценивается в 400 –500 тыс.чел.

Несмотря на значительное увеличение притока в РФ иностранной рабочей силы, внешняя трудовая миграция потока не оказывает существенного влияния на российский рынок труда. Удельный вес трудовых мигрантов не превышает 1,5 –2 % занятого населения. Однако более высокое влияние иностранных работников на локальные рынки труда (Москва, Ростовской, Белгородской, Тюменской областей, Приморский край).

Приток в РФ иностранных работников позволяет решить задачу заполнения свободных рабочих мест, на которые даже в условиях растущей безработицы не идёт местное население. Свыше 90% всех трудовых иммигрантов в РФ заняты малоквалифицированными, непрестижными и тяжёлыми видами труда. Так, в 1996 г. 60% иностранной рабочей силы было занято в строительстве, 8,9% - в с/х, 7% - на транспорте и т.д

      Характерной чертой участия России в процессах  международной  трудовой

миграции является слабая роль государства в регулировании данных  процессов.

В результате этого большое  число  иностранных  работников  используются  на нелегальных условиях.

      С другой стороны, не  созданы  механизмы  использования  положительных сторон  эмиграции  работников  по  трудовым  контрактам,  что  не  позволяет обеспечить должный приток валютных средств в экономику  России как  от  фирм-посредников, так и от официальных переводов самих мигрантов на родину.

32. Современная миграционная политика. Цели, задачи и инструменты реализации. Нивелирование отриц. последствий миграции и использование ее положительных сторон требуют от каждого гос-ва и международ. сообщества осуществление целенаправленной миграционной политики. Гос. миграционная политика представляет собой целенаправленную деятельность гос-ва по регулированию процессов экспорта и импорта рабочей силы. Она подраздел-ся на 2 вида: эмиграц-ую и иммиграц-ую,которые имеют разл. цели иметоды регулирования.Эмиграц-ая политика включает косвенные методы регулирования,призванные создать благоприятный эмирац. климат,а также прямые методы,нацеленные на регулирование объёмов и структуры эмиграц. потоков.К косвенным относятся:

1.валютно-кредитные:поощрения валютных переводов из за рубежа.

2.предоставление льгот по валютным вкладам

3.прдажа рабочим-мигрантам ценных бумаг,необлагаемых налогами

4.таможенные:льготы для возвращающихся трудящихся-эмигрантов

5.реализация специальных эмиграц. программ, дополнительно принимаемых в ряде стран

Прямые методы вкл. создание гос-во запретительных или поощрительных условий, влияющих на эмиграцию.Гос. регулирование миграции рабочей силы призвано защищать интересы мигрантов,нац. работников,а также обеспечивать защиту.Для этого используются система лимитов и ограничений.
Иммиграцион. политика вкл.: 

1.Требования к качеству иностр. рабочей силы: к образованию, к стажу работы по специальности.

2. Требование к возрасту и состоянию здоровья.

3.Требование личностного характера.

4.требование к условиям привлечения иностр. рабочей силы.

5.Финансов. требования.

6. Запрещение иностранцам заниматься определенными видами деятельности.

7.национально-географические приоритеты.

8.система санкций,действующих в отношении не законных мигрантов лиц,содействующих им,работодатели.

В различных странах мира разрабатываются программы репатриации призванные стимулировать отток иммигрантов за счет компенсационных ден. выплат им за прежде временное прекращение их трудовой деятельности, проф. подготовки в целях облегчения отъезда на родину и трудоустройства там, экономической помощи регионам массовой миграции.

В целом каждая страна вырабатывает свои меры по регулированию миграционных потоков в зависимости от внутреннего экономического положения.        
